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»„Dnes venku ve světě u zákazníků,
zítra zde u spolupracovníků, kde
vyvíjíme, testujeme, vyrábíme.
Toho si cením, protože to nezname-
ná sedět mezi židlemi, ale vést spo-
lu, co spolu patří: vysoké požadav-
ky trhu a naše prvotřídní práce.“

Dieter Lessmann
obchodní ředitel
prodej a marketing

LESSMANN ví, co obchodníci oce-
ní. Rychlý čas dodání, minimální
námahu, minimální potřebu pora-
denství ze strany zákazníka a
žádné reklamace – ideální situace
pro nejčastěji prodávané výrobky,
se kterými se počítá. LESSMANN
plní tato hesla na plné čáře pro-
střednictvím vysoké kvality výrob-
ků, hladkého průběhu logistiky,
angažovaného servisu, pokrytím
kompletního sortimentu komunika-
tivního balení, jako jsou prodejní
displeje. LESSMANN – obchodní
výstupy signalizují kvality a zpro-
střekovávají jasně strukturované
informace. To vede k prodeji bez
požadavků na prodejce. Informujte
se též na našich internetových
stránkách. Naše prezentace výrobků

Prodejní displeje
Tak stojíte s Vaši nabídkou správ-
ně! Působíte dojmem uspořádání,
generujete spontánní nákupy a
ulehčujete volbu momentálně
požadovaných nástrojů. Využívejte
tento nástroj úspěchu s našimi zku-
šenostmi. Rádi Vám individuálně
poradíme co se týká sortimentu a
uspořádání.

Kartonové displeje
Praktické boxy pro vysokootáčko-
vé položky je možné působivě a
účinně umístit téměř všudy – nejlé-
pe v regálu na nástroje nebo na
pultě. 

jednoduše naplno čerpat

Vypadat čistě a skvěle prodávat.

Další příklady prezentací a balení
tak, jako pomoc při prodeji nale-
znete na straně 52/53.


