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» «Сегодня там – в поездках по все-
му миру и посещении клиентов,
завтра здесь – работая вместе с
сотрудниками, где мы разрабаты-
ваем, тестируем, производим.
Я это очень ценю, поскольку это не
значит «сидеть между двух
 стульев», а сводить вместе то, что
составляет единое целое: высокие
требования рынка и нашу перво-
классную работу.»

Дитер Лессманн

Коммерческий директор,
Сбыт и маркетинг

LESSMANN знает, что ценят про-
давцы: быстрые поставки, малые
затраты на хранение товара,
минимальную потребность в кон-
сультации у покупателя и, по воз-
можности, отсутствие рекламаций
– вот идеальная ситуация для
товара малой стоимости, принося-
щего выгоду. LESSMANN отвечает
этим требованиям по всем пара-
метрам благодаря высшему каче-
ству продукции, бесперебойной
логистике, активному сервису,
предоставлению полного сорти-
мента и исключительно информа-
тивным упаковкам и дисплеям.

Презентация марки LESSMANN
сигнализирует качество и дает
ясно структурированную инфор-
мацию. Это содействует увеличе-
нию объема продаж без лишней
загрузки продавца.

Дополнительную информацию Вы
также сможете получить в интер-
нете. 
Co странички www.lessmann.com
Вы можете скачать действующий
каталог и свежие проспекты.
Более подробные технические
указания или руководства по экс-
плуатации мы быстро составим
для Вас по Вашему запросу.

Наша презентация продукции

Презентационные стенды

Используя их Вы отлично предста -
вляете предлагаемый товар! Вы
производите замечательное впе-
чатление, генерируете спонтанные
покупки и облегчаете выбор необ -
ходимых на данный момент
инструментов. Используйте этот
инструмент успеха совместно с
нашим опытом: мы охотно про-
консультируем Вас по индивиду-
альному подбору сортимента и
оформлению стенда.

Дисплейные коробки

Практичные в пользовании короб-
ки для быстро продаваемого това-
ра заметны почти повсюду – луч-
ше всего на полке для инструмен-
тов или на прилавке.

... и просто пользоваться безграничными возможностями

Уверенно держаться и блестяще продавать ...

Дополнительные примеры презен-
тации и упаковки, а также приемы
по содействию продажам Вы най-
дете на страницах 52/53.


